
教育教材販売教育教材販売 （訪問販売）（訪問販売）
分類 教育
業種 教育教材販売
職種 営業販売担当、もしくはそのマネージャの方

事前に進学セミナ 参加者名簿やその他の名簿で小学４ ６年生を持つ家庭をピックアップしています

消込方式

事前に進学セミナー参加者名簿やその他の名簿で小学４～６年生を持つ家庭をピックアップしています。
そのリストをテキストデータ（名称・住所）としてはなまるマップ・キャリーオンにアップロードし、消込方式
で営業活動に活用している事例です。

① 見込みリスト（名称・住所）をはなまるマップ・キャリーオンにアップロード

アップロードされたリストがマップの中にアイコ
ンとして表示されています。このアイコンがこれ
から営業活動を行うべき訪問先となります。から営業活動を行う き訪問先となります。
営業マンはこれからターゲットを訪問し実際に小
学校の子供がいるか、進学・学習意欲があるのか
確認し、教材販売へ向けて営業活動を行っていき
ます。

② 商談状況によってアイコンの色を変更し、営業活動の内容や注意点を登録

ターゲットへのアプローチを開始しました。日々
の営業結果や内容を登録することができます。の営業結果や内容を登録することができます。
このときに、受注に向けてアイコンの色を現在の
状況に応じて変更していきます。

アイコン名を設定したり、状況や商談内容を登録
すれば、バルーンの情報ウィンドに表示されター
ゲットの状態が一目で把握できます。

③ 契約の受注や、不要となったターゲットを登録

営業活動が活発化してくると その商談状況も大営業活動が活発化してくると、その商談状況も大
きく変化してきます。契約を締結したり、逆に他
社教材を契約されたり、先方の都合で中止になっ
た場合もアイコン登録しています。

アイコンで色分けすることにより関心度の高いエ
リアや受注の傾向が視覚的に理解でき、これから
の営業活動やマーケティングに大いに貢献できま
す
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す。

また、この結果をダウンロードでき、表計算ソフ
ト等で詳細に分析することができます。




